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新奧燃氣公佈二零零一年度全年業績新奧燃氣公佈二零零一年度全年業績新奧燃氣公佈二零零一年度全年業績新奧燃氣公佈二零零一年度全年業績    

全年盈利錄得全年盈利錄得全年盈利錄得全年盈利錄得 1.1.1.1.1111 倍增長倍增長倍增長倍增長    

達至人民幣達至人民幣達至人民幣達至人民幣 79,300,00079,300,00079,300,00079,300,000 元元元元    

*  *  *  * *  *  *  * *  *  *  * *  *  *  *     

全力拓展西氣東輸下游市場全力拓展西氣東輸下游市場全力拓展西氣東輸下游市場全力拓展西氣東輸下游市場    

擴大國內天然氣市場佔有率擴大國內天然氣市場佔有率擴大國內天然氣市場佔有率擴大國內天然氣市場佔有率    
    

 

(二零零二年三月三日，香港訊)—民營管道燃氣分銷商新奧燃氣控股有限公

司( 「新奧燃氣」或「集團」) (股票編號：8149)今日宣佈截至二零零一年十二月

三十一日止年度之全年業績。 

 

集團截至二零零一年十二月三十一日止錄得營業額約達人民幣 240,600,000

元，較去年同期上升約 96.7%。盈利增長更強勁，較去年同期大幅上升 1.1 倍，

約達人民幣 79,300,000 元。每股盈利為人民幣 14.3 分，與去年同期比較上升

60.7%。新奧燃氣董事會宣佈不派發末期股息，資金將用於發展現有之燃氣項目

及繼續開發新項目。 

 

新奧燃氣在二零零一年內曾獲得多家國際性雜誌頒發獎項，包括被《福布斯》

雜誌評選為「全球二百大小型公司之一」，又被《亞洲周刊》評選為「國際華商

500 強」。此外，集團分別榮獲 Asia Money 評選為中國最佳小型公司和中國整體

最佳管理公司之一，又獲 FinanceAsia 選為最佳首次公開招股小型公司。 

 

新奧燃氣主席王玉鎖先生說：「集團於營業額及盈利錄得理想增長的主要原

因是聊城、密雲和葫蘆島的管道接駁工程進展順利，業務增長快速，而廊坊的

業務仍保持穩定增長。我對此業務表現感到欣喜。此外，集團在年度內獲得多

家國際性雜誌頒發獎項，反映出集團於業界上的成果已得到認同。」 

 

集團的主要收入來自接駁費，於回顧期內，接駁費收入佔集團總收入 76.8%，

約達人民幣 184,800,000 元，較去年同期上升約 82.5%。集團的其餘收入主要為燃

氣使用費，約達人民幣 50,600,000 元，與去年同期比較上升約 1.5 倍。 

 

 



 

於回顧期內，集團的新增住宅戶和工商業用戶數目，分別為 41,748 戶和 113

個地點。新增工商業用戶之已裝置日設計供氣能力為 130,445 立方米。在燃氣使

用方面，集團於過去一年售出共約 34,600,000 立方米之燃氣，而二零零零年則售

出約 16,900,000 立方米。銷售予住宅戶的燃氣約為 14,100,000 立方米而銷售予工

商業用戶的燃氣約為 20,500,000 立方米。 

 

在燃氣管道基礎設施方面，集團於二零零一年增建中輸及主幹管道達 207 公

里，令管道總長達 464 公里。集團現時擁有 12 個儲配站，日供氣量約達 838,000

立方米。 

 

王先生續說：「二零零一年是集團豐收的一年。集團於二零零一年五月份成

功在香港創業板上市，令集團進一步提升在業界的地位和競爭能力。此外，集

團亦積極拓展業務，於上市後，集團完成收購三個項目，這些項目分別位於北

京市平谷的京谷新奧、昌平的京昌新奧和山東省青島市黃島區的青島新奧。集

團亦成功在山東省諸城市及青島市的城陽區建立新公司。其次，集團亦成功取

得六個新項目地點的獨家經營權，分別位於山東省的煙台經濟技術開發區、鄒

平縣和萊陽市、安徽省蚌埠市、江蘇省蒿郵市和泰興市。其中蚌埠項目便是集

團首個配合『西氣東輸』工程而開發的燃氣項目，亦是集團現時最大的項目。

集團截至二零零一年底已擁有十五個項目城市，市場覆蓋居民用戶超過一百一

十萬戶。我相信這些項目將很快為集團帶來可觀的回報。」 

 

隨著集團業務的擴張，集團於二零零一年增聘了 641 名員工。在營運管理方

面，新奧燃氣的廊坊項目已實行電腦化管理，藉以進一步加強管理效率及安全

性。首先，集團已在廊坊市成立監控及收取數據系統，令集團有效地全面掌握

項目的供氣情況。其次，廊坊已設立二十四小時客戶服務中心，除處理日常客

戶查詢外，遇有緊急事故發生時，客戶只需撥一個號碼，維修員便會於二十分

鐘內抵達並進行維修。此外，廊坊於二零零一年九月份已採用地理訊息系統，

儲存已興建管道的資料，方便維修人員進行定期檢查及保養。新奧燃氣已計劃

將這些系統納入為每個燃氣項目的基礎發展設施。另外，集團在聊城、葫蘆島

的項目已展開 ISO 9001 認証的工作。 

 

集團為進一步提升管網工程技術和加強供氣能力，集團於二零零一年十一月

與國際著名的管網工程技術公司 Advantica 簽訂合作意向書，共同於天然氣運

輸、儲存、分銷、營運表現和工程技術層面作緊密合作。 

 

 

 



 

王先生表示：「中國擁有豐富的天然氣儲藏量，近年更不斷努力勘探及發現

新氣田；隨著中國經濟增長快速，人民生活水平大大提高，加上北京成功申辦

二零零八年奧運，預期環保、清潔及高效的天然氣的需求將進一步增長；而中

國加入世貿，對能源基礎建設的需求非常殷切；此外，中國政府大力支持天然

氣使用的發展，以及西氣東輸工程，種種因素均為天然氣業提供龐大發展空間，

直接為集團帶來無限的業務商機。」 

 

王先生總結說：「展望未來，集團會全力發展西氣東輸的下游市場，以及山

東省、江蘇省、浙江省、遼寧省、河南省和安徽省等經濟發達、氣源豐富的地

區的燃氣市場。集團亦會繼續擴大現有項目的客戶基礎和提高氣化率，我相信

這些發展計劃能為股東帶來理想的回報。」 

 

 

 

(完) 

 

 

有關新奧燃氣控股有限公司有關新奧燃氣控股有限公司有關新奧燃氣控股有限公司有關新奧燃氣控股有限公司    

新奧燃氣主要從事投資、經營、管理燃氣管道基礎設施和銷售及分銷管道天然

氣。集團的其他業務還包括銷售燃氣器具及設備，並提供維修保養服務。現時

集團於安徽省、北京市、河北省、江蘇省、遼寧省及山東省擁有合共十六個地

區的燃氣項目。 

 

新聞垂詢： 

縱橫財經公關顧問(中國)有限公司 

張麗雲/杜詠詩/林安娜 

電話：2864 4827/2864 4838/2864 4893 

手提電話：9100 9002/9196 7532/9420 0721 

傳真：2527 1271/2804 2789 

電郵：anita@strategic.com.hk/ olive@strategic.com.hk/ anna@strategic.com.hk 


