
 
 

02688 新奧能源

其他相關新聞

11/11/2011 10:14 

【專訪】新奧能源：中小型項目具成本優勢，冀盈利維持過往增幅 

  《經濟通通訊社記者李可美１１日報道》自１９９８年開始，內地政府鼓勵發展清潔能源， 

當中包括天然氣，並推出政策鼓勵民企參與經營。作為民企之一的新奧能源（０２６８８），便 

開始加大力度發展天然氣業務。 

  財務總監鄭則鍔接受《經濟通通訊社》專訪時表示，以低成本發展中小型項目的優勢，並轉 

向大力拓展燃氣銷售，冀望未來五年盈利表現可維持過往十年的增長率。該公司去年多賺２６％ 

至約１０億元（人民幣．下同） 

  他指出，於１９９８年至２００５年期間，不斷爭取新項目，以每年新增１０個項目的速度 

進行，每個項目具有３０年的獨家經營權。在２００１年於港上市時，集團只得４個項目，所覆 

蓋人口僅１００萬人，但截至今年６月底止，在中國共有１００個管道燃氣項目，所覆蓋人口已 

大幅增加５０倍，達到約５０００萬人。 

 

＊項目回報率至少達１５％，氣化率冀翻一番＊ 

 

  要發展一個城市的燃氣業務，就需要從管道接駁開始入手，鄭則鍔表示，過往，該公司主要 

增長來源來自燃氣接駁費，其後便是燃氣銷售。但自２００５年後，天然氣行業競爭加大，要爭 

取新的大型項目，需要通過投競方式，成本自然大幅增加。 

  因此，新奧能源改變增長模式，透過與政府談判，以較低成本集中爭取中小型項目。而該公 

司對感興趣的項目主要條件是，低氣化率城市，氣化率普遍低至約１０％，以及項目回報率需要 

達到至少１５％。 

  他指出，於２００５年，新奧能源整體氣化率僅達１０％，但直至今年上半年已升至３７％ 

，中期盈利更增加近２０％至６﹒３億元。集團預計未來五年仍然為高速發展期，氣化率可提升 

至６０％至７０％，冀望逐步提升氣化率的同時，集團盈利表現可維持與過往十年的增長率。 

 

＊工商業接駁費續下調，以吸引更多用戶增燃氣收入＊ 

 

  截至今年６月底止，上半年集團總收入上升４３％至約７２億元，當中，燃氣銷售收入佔比 

增至５４％，按年增加４６％至３８﹒６億元。燃氣收入６６％為工商業用戶，每日用氣量為 

２０萬立方米，遠遠超過居民每日用氣量僅０﹒４個立方米。 

  而燃氣接駁費收入佔比已下降至２２％，按年增加逾３９％至１５﹒８億元。當中，住宅用 

戶佔７３％，以固定收費形式，每戶２８００元，利潤率高達近６０％。但工商業用戶收費方式 

不同，是以一次性接駁收費，每立方米１５０元。由於工商業用戶才是主要的燃氣收入對象，故 

為了吸引更多工商業用戶，預計未來接駁費可能進一步降低至最低１００元左右。 
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