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2008 年上半年营业额增长 22.6%至人民币 4.94 亿元 

股东应占溢利达人民币 3,821 万元 

*     *     *     *     * 

(2008 年 8 月 25 日，香港讯)－中国专用燃气装备集成业务供应商及制造商安瑞科能源

装备控股有限公司(「安瑞科」或「集团」)(股份代号：3899)，宣布截至 2008 年 6 月 30
日止六个月的业绩。股东应占溢利达人民币 38,211,000 元，减少 36.4%。每股基本及摊

薄盈利均为人民币 0.083 元。 

安瑞科首席执行官金永生先生表示：「本集团已采纳多项措施及策略，务求于 2008 年下

半年重新取得令人满意的业务表现。」 

于 2008 年上半年，营业额较去年同期上升 22.6%至人民币 493,675,000 元。营业额上升

主要因压力容器的销售额增加。 

压力容器 

受惠于全球对天然气及特种气体储存及运输设备的需求不断上升，本集团的压力容器的

增长强劲。压力容器的营业额较 2007 年同期增加 51.3%至人民币 357,739,000 元。 
 
集成业务 

由于大部分订单乃于第二季季末方接获，本集团于 2008 年上半年仅销售 21 组液压动力

撬体及 22 辆加气站拖车（2007 年同期：分别为 25 组及 46 辆）。期内集成业务营业额较

2007 年同期减少 32.1%至人民币 65,309,000 元。 
 
压缩机 

尽管压缩机分部的市场竞争激烈，本集团仍录得营业额增长 1.1%至人民币 70,627,000
元（2007 年同期：人民币 69,940,000 元）。 

期内业绩未如理想的其中一个原因为压缩天然气（「CNG」）加气站之销售额下跌。尽管

如此，本集团已采取积极销售策略，预期于 2008 年下半年加气站的销售将有所回升。

截至今天，本集团已累积超过 50 组 CNG 加气站系统的已确认订单。由于预期于未来数

月将接获更多新订单，故集成业务分部可望于 2008 年下半年带来理想的收益贡献。 

由于期内原材料价格不断上升，导致整体毛利率下跌。本集团已就其大部分产品实施提

高价格的政策。在本集团承诺提供优质产品及服务的大前提下，本集团相信客户必定乐

于接受产品售价的合理加幅。 
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为维持本集团的持续发展，本集团长远发展策略之一为积极扩展出口业务。期内，本集

团已成功开拓美国市场，并向泰国、印尼、巴基斯坦、缅甸、越南等国家出口产品，出

口总值达人民币 73,593,000 元，较 2007 年同期大幅增加 63.5%。 

金先生总结说：「我们有信心，随着采取积极措施以改善及加强营运表现，加上锐意成

为全球首屈一指的能源设备制造商兼集成业务供应商的决心，我们将继续稳步增长，为

股东带来理想回报。」 

 

- 完 - 
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综合损益表 (未经审核) 

截至 2008 年 6 月 30 日止六个月 

 
截至 6 月 30 日止六个月  

2008 2007
 人民币 人民币
 
营业额 493,674,568 402,608,436
 
销售成本 (380,415,831) (285,377,859)
 
毛利 113,258,737 117,230,577
 
其他收益 10,172,050 3,523,824
其他收入净额 758,806 75,826
销售费用 (23,820,278) (15,570,186)
行政费用 (46,326,852) (34,814,950)
 
经营溢利 54,042,463 70,445,091
 
融资成本 (6,920,714) (4,808,900)
 
除税前溢利 47,121,749 65,636,191
 
所得税 (8,910,857) (5,584,237)
 
本公司股权持有人应占期间溢利 38,210,892 60,051,954
 
每股盈利 
- 基本 0.083 0.134

 - 摊薄 0.083 0.132
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安瑞科能源装备控股有限公司 

安瑞科为中国领先的专用能源装备制造商及集成业务供应商。其设计、制造及销售专用

燃气装备，包括高压气体瓶式压力容器、CNG 拖车、CNG 加气站系统、液化天然气

（「LNG」）储罐、LNG 拖车及天然气压缩机。安瑞科亦提供集成业务方案, 此乃一套覆

盖设计及制造燃气装备系统、实地安装，以至员工培训及售后服务的一站式服务。 

集团的销售及市场推广网络主要集中在中国。由于安瑞科的产品及服务照顾到城市天然

气营运商、天然气加气站营运商以及特种气体供应商及用户的需要，所以形成了集团广

阔的客户层。本集团 20 名最大客户当中，大部分为石油与燃气业巨擘，包括中石油、

中石化、泰国国家石油管理局(PTT)、新奥燃气及晋城无烟煤矿业集团，以及国际性大

气气体公司如法国液化空气集团(Air Liquide)及空气化工产品公司(Air Products)等。 

 

新闻垂询： 

张绍辉先生 / 罗淑音小姐 

电话： (852) 2528 9386 

传真： (852) 2865 8977 

电邮： enric@enricgroup.com  

网址：  www.enricgroup.com 

 
2008 年 上 半 年 之 中 期 业 绩 公 布 可 于 本 公 司 网 站

http://www.iraisa.com/listco/hk/enric/index.htm 下載。 
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