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[2010 年 5 月 16 日，香港訊] –– 中國領先的時尚運動用品企業特步國際控股有限公司 (「特

步」或「公司」，連同其附屬公司「集團」；股份代號︰1368）宣佈與中國網絡購物巨頭淘寶

網結成戰略合作關係。 

 

特步和淘寶網於 2010 年 5 月 14 日在中國上海簽署了合作協議。藉着此次與淘寶網的合作，

特步將會加強電子商務分銷平台，拓展營銷管道，有利於集團對貨源進行控制和管理，擴張銷

售網路。網絡分銷商利用淘寶分銷平台，將訂單指令直接發給公司，能更快捷地獲得貨源。雙

方達到雙贏局面，提高産品銷售。 

 

特步官方網絡旗艦店自 2009 年 12 月開業以來，深受消費者歡迎，普及性和認受性不斷提升。 

消費者可打破地域限制，隨時隨地通過網絡購買特步産品。顧客亦可選購網路獨家產品，充分

滿足他們購物需求。 

 

淘寶網是亞洲最大的網絡零售商圈，聚集爲數衆多的實力賣家。截至 2010 年 4 月淘寶擁有註

册會員 1.90 億，2009 年實現年交易額 2,000 億人民幣，是亞洲最大的網絡零售商圈。根據艾

瑞市場咨詢公布的資料，2009 中國網路購物市場規模達 2483.5 億人民幣，較去年增長 93.7%。

研究認為預計未來幾年國內網路購物市場仍將維持穩定增長，2013 年交易規模有望突破 1 萬

億人民幣。作為行業領先的時尚運動用品企業，特步對電子商務市場給予高度期望。 

 

特步主席兼行政總裁丁水波先生表示：「在國內體育用品公司普遍對於電子商貿處於觀望和嘗

試的情况下，特步將以此作爲集團未來三年內戰略重點；公司將投入大量資源，包括市場投入

以及專供網絡分銷渠道的産品線。」 

 

「我們相信電子商務將改變企業渠道營銷模式，對於傳統品牌廠商來說，特別在渠道控制和品

牌管理方面非常重要，特步希望通過這次的合作能在同行業內樹立網絡營銷的標竿。」丁水波

先生總結。 

 

- 完 - 
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特步主席兼行政總裁丁水波先生（左二）及淘寶網商戶平台事業部總經理喻策（右二）於簽約儀式上宣

佈結成戰略合作關係 

 

 

特步主席兼行政總裁丁水波先生（右一）及淘寶網管理層參觀特步的產品展示廳 
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關於特步國際控股有限公司關於特步國際控股有限公司關於特步國際控股有限公司關於特步國際控股有限公司 
特步國際控股有限公司於 2008 年 6 月 3 日香港聯合交易所主板上市，旗下之特步品牌是中國

領先的時尚運動品牌。集團主要從事鞋履、服裝及配飾等體育用品的設計、開發、製造、銷售

及市場推廣。集團已建立了龐大的全國性分銷網絡分銷旗下品牌産品，範圍覆蓋中國 31 個省
份、自治區及直轄市。 
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